?1 Fahrzeug mit Flair

Quereinsteiger Sebastian Dauwel ist mit seinem Konzept ,Die Brot-
“‘, puristen” sehr erfolgreich. Vier Sorten Brot gibt es in seinem Laden
in Speyer, sonst nichts — und das auch nur am Nachmittag ab 15:30
 Uhr (siehe back.intern. 4/2017). Doch sein richtig gutes Brot, das
— mit viel Herzblut aus wenigen, rein natiirlichen Zutaten gebacken
Sepastian D2 i?ﬂd' wird, hat eine grofle Fangemeinde gewonnen. Viele Kunden fah-
Die Brotpuﬂs K
ren extra deswegen 20 oder 30 Kilometer nach Speyer.
Und genau das brachte Dauwel auf den Gedanken, zu diesen Kunden zu fahren und
seine Vertriebsmoglichkeiten somit zu steigern. Und so eigenwillig das Unterneh-
menskonzeptist, so besonders sollte auch der , Brottruck” sein: ein Verkaufsfahrzeug
mit Flair; ein Mobil, das Emotionen weckt. Im September 2017 kaufte der Backer ei-
nen alten Pakettransporter, Baujahr 1992.
Beklebung und Innenausbau entwarf er
selbst und realisierte sie mit Unterstiit-
zung zweier befreundeter Handwerker,
einem  Schrei-
ner und einem
Schlosser. Vorn
an der Klappe
flihrt eine mit
Plexiglas  ge-
schiitzte Vitrine
den Kunden die
Brote vor Augen. Der Holztresen hat einen niedrigeren Be-
reich, um den Kunden das Brot bequem {iberreichen zu
kénnen. Und auf der getifelten Riickwand sind Schienen
angebracht, auf denen Brotkorbe eingehidngt werden kon-
nen. So kann nachgefiillt werden, ohne die Brote einzeln in
die Hand nehmen zu miissen.
Bisher war der Brotpuristen-Truck erst einmal im Einsatz —
bei einem ,, Tag der offenen Tore” des Industriehofs Speyer.
Es gab flint Sorten Brot zu verkosten und nattirlich auch zu
kaufen. ,Das hat Bombe eingeschlagen”, freut sich Sebas-
tian Dauwel. ,Es waren viele Leute da, die schon von uns
gehort hatten, es aber noch nicht in den Laden geschafft
hatten. Wir haben gut Brot verkauft.” Seinen Brottruck
will der Unternehmer auch zukiinftig fiir solche besonde-
ren Events nutzen. Aufserdem recherchiert er feste Stand-
orte in umliegenden Stidten. ,Dienstags, mittwochs und
donnerstags hitten wir geniigend Kapazititen, um den
Brottruck zu bestiicken”, hat Dauwel tiberlegt. Auch wenn
das Fahrzeug noch sehr neu ist — wir sind sicher, dass die
Brotpuristen damit viele neue Kunden gewinnen. v Tipp:
Sind Ihre Backwaren begehrt, vielleicht sogar Kult? Doch
Thr Ladenstandort ist suboptimal? Dann kénnte ein dhnli-
ches, ungewohnliches Verkaufsfahrzeug ein gutes Mittel
sein, Ihre Vertriebsméglichkeiten zu erweitern! &
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Info: www.diebrotpuristen.de
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